Colombia
Compra Eficiente
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Proceso de caracterizacion cuyo objetivo principal
es entender el comportamiento de compras de la
entidad, identificar las necesidades de compra
futuras y reconocer oportunidades de ahorro
preliminares con vision estratégica

Resultados

Informacion para los estudios previos
- Analisis de demanda

Gasto histérico (volumen, precios)

Factores determinantes de demanda

Proyeccion de necesidades futuras

Iniciativas de ahorro y generacion de

valor por dinero

ANALISIS DE LA
DEMANDA

Definir subcategorias de gasto

Descripcion

- Analisis del gasto en la

categoria a contratar: Datos: volUmenes, precios, contratos,

Entender practicas actuales politicas, normas, especificaciones
Conocer gasto historico funcionales e iniciativas de mejora
Identificar necesidades Identificar restricciones
Identificar principales Evaluar necesidades y proyectar las
costos asociados futuras
Identificar iniciativas de Generar potenciales iniciativas de

como ahorrary generar ahorro y generacion de valor
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valor por dinero

Desarrollar el arbol de
categoria

Construccion del cubo del
gasto

Resultados

P Validacion de necesidad

Proyeccion de necesidades futuras

Desarrollo del perfil de categoria

Desarrollo del perfil de categoria

Analisis de gastos (perfil por
categorias)

Definicion del gasto
impactado

Resultados

Identificacion y analisis de variable de
—9 y

interés (caracteristicas y contexto)

Identificacion de iniciativas
preliminares de generacion de valor

Prediccidon de necesidades futuras

Desarrollo de arbol de hipotesis

con iniciativas preliminares

@

° Iniciativas preliminares de generacioén Herramientas de
visualizacion:
de valor ,
Analisis de demanda

ESTRATEGIA DE COMPRA

® ANALISIS DE OFERTA
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